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Kaikilla meilla on oma ajattelutapamme: itsellemme tyypillinen tapa havainnoida ympéaristtamme ja pohtia
havaintojamme. Useimmiten yrittdjalla on jossain mielenséa perukoilla aina kdynnissa pohdinta siit&, miten
yritysta voi kehittdd. Ymparistda havainnoidaan ja sen mahdollisuuksia peilataan osittain tata taustaa vasten.
Vaikkapa toisen yrittdjan omaksuma hyva kaytantd huomataan helposti. Paasséa alkaa pyoria ajatus, toimisiko

tam& myo6s minun yrityksessani? Miten ideaa pitaisi muokata omaan likketoimintaani?

Yrityskaupat voivat samaten olla tai olla olematta osa mielenmaisemaa. Jos ajatus yrityskaupoista on
juurtunut, ymparilla myos havaitsee useammin mahdollisuuksia ostaa toinen yritys tai liketoimintaa. Samaten
tuntuu luontevammalta mahdollisuus, ettd omasta liiketoiminnasta voi myyda osan, jotta muihin osiin voi
panostaa enemman. Yrityskaupat kehittdmisen vélineena ovat talléin osa yrittajan viitekehysté, osa

esiymmarrysta, jonka kautta ymparisto katsotaan ja nahtya tulkitaan.

Yrityksen osto nopea tapa kehittaa ja kasvaa

Tutkimustieto ja kaytdnnon kokemukset ovat vakuuttaneet kirjoittajat siita, etta yrityksen ostaminen tai
myyminen on nopein ja varmin tapa kehittéaa yritysta. Yrityskauppoja ja etenkin yritysostoja tekevét yrittajat
tapaavat olla erityisen kehittamisorientoituneita. Myds yrityskauppaosaaminen ja nakemys siitd miten

ostokohteita voi kehittda, kasvavat kokemuksen myo6ta. Uusin omistajanvaihdosbarometri osoitti jélleen

kerran, ettd tehtyihin kauppoihin ollaan tyytyvaisia. Ei siis ihme, etta kerran yrityskaupat tehnyt on usein

valmis tekemé&an niitd uudestaankin.

Pidemmalle juoksulla yrityskauppoja hyodyntava ajattelutapa vaikuttaa muutenkin toimintatapoihin.
Yrityskauppoja hyodyntavaa ajattelua harjoittava yrittja tuntee olonsa kotoisammaksi epavarmoissakin
oloissa, silla epavarmuuden sietoa on tullut harjoiteltua. Yrityskauppa on missa tahansa hetkessa merkittava
paatos, jonka onnistuneisuudesta saa lopullisen kasityksen vasta vuosien kuluttua. Yrityskauppoja
hyodyntavan ajattelutavan omaksuminen on epavarmuuteen tottumista ja totuttautumista.

Ostajakoulusta evaita

Tama juttu on ensimmainen osa viisiosaista sarjaa, jonka tuottaa EAKR-rahoitteinen hanke Uusia
toimintamalleja jatkuvuuden ja kasvun kiihdyttdmiseksi. Hanke jarjestaa kevaalla 2022 ostajakoulun yrityksen
ostamisesta kiinnostuneille. Ostajakoulu on avoin seka yrityksen kehittdmisesta kiinnostuneille yrittdjille ettéa

ostamalla yrittdjaksi ryhtymista suunnitteleville.

Ostajakouluun voi osallistua joko suoraan tai avoimen AMK:n opintona. Lisatietoja ostajakoulusta antaa

projektipaallikko Salla Kettunen.
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Lue lisda Ostajakoulusta. Koko hankkeen tiedot 10ytyvat taalta.
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